
担当講師名
特定非営利活動法人

杉並中小企業診断士会

日付 曜日 時間
授業形式

(Zoom/対面)
講師 講義内容

創業の心構え・経営理念

創業計画の必要性

アイデアの整理とビジネスプラン

経営環境を理解する(自店・顧名・競合)

自分の強み・弱み、機会・脅威を整理する

業界動向(医療・介護・ヘルスケア)

薬事法

サービス・価格・ターゲットの考え方

店舗の選び方

接遇(お客様対応の基本)

集客方法

WEBマーケティング

損益計画と資金繰り計画

資金調達の方法(融資・補助金/助成金)

売上管理システム・顧客管理システム

会計ソフト

開業時の手続き

確定申告・決算

人材採用

ケーススタディ(先輩の事例)

創業計画書を作ってみる

発表と講評

下平

下平

下平

8/22

8/29

9/5

9/14

9/21

18:30-21:30

18:30-21:30

18:30-21:30

18:30-21:30

対面

対面

Zoom

Zoom

Zoom

Zoom

Zoom

Zoom

Zoom

18:30-21:30

18:30-21:30

18:30-21:30

18:30-21:30

18:30-21:30

第７回

第８回

第９回

第10回

木

木

木

木

木

木

木

土

土

7/18

7/25

8/1

＜テーマ＞財務会計

*開業に必要な手続き(法人・個人)や決算、確定申告の実務に

ついて学びます。

*人材確保について、募集の方法、労働契約や必要な雇用・社

会保険関係の届け出を学びます。

＜テーマ＞ビジネスプラン作成

*先輩の創業事例を参考に創業時に留意することを学びます。

*これまでの講義を振り返り創業計画当に落とし込むポイント

を学びます。創業計画書に着手し次回までの宿題とします。

＜テーマ＞ビジネスプラン作成

*各人で作成した創業計画書を発表していただきます。創業計

画書をより良いものにするよう意見交換や講師にて講評を行い

ます。

第１回 7/6 土 18:30-21:30 対面 永田

第２回 7/11

第３回

第４回

第５回

第６回

＜テーマ＞マーケティング

*顧客に価値と信頼性を感じてもらうコンテンツとは?

顧客視点で実現するデジタルマーケティングを実践しよう!

参考

＜テーマ＞経営

*創業前に考えておきたいポイント。

なぜ創業するのか、創業準備として何を考え、行動すべきなの

かを考えよう!

＜テーマ＞経営

*自社と自社を取り巻く外部の現状を整理して、今後の戦略の

方向性を考えよう!

＜テーマ＞マーケティング

*整体・リラクゼーション業界の動向について

*医薬品医療機器等法(旧薬事法)の概要。広告規制など

トピック:2024年度「医療・介護・障害福祉」の診療報酬同時

改定

＜テーマ＞マーケティング

*ターゲット顧客を絞ったら、サービスの価値を損なうことな

く顧客に伝えることを考えよう!

＜テーマ＞財務会計

*財務会計と管理会計について

財務会計:貸借対照表・損益計算書・キャッシュフロー計算書

管理会計:予算管理と原価管理

＜テーマ＞財務会計

*資金調達のための損益計画・資金繰り計画の作成

*資金調達手段(融資・補助金・助成金等)

太田

新田

太田

永田

新田

新田

科目名

教科書

2024年度　前期授業計画書

経営学　　  (授業形式： Zoom/対面)

なし


